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I .  A l lg em e ine  Be s t immu ng en  
1 .  Fü r  de n  Umf ang  d e r  L i e f e rung e n  o de r  Le i s tu ng en  ( im  F o lg en de n :  L ie f e rung e n)  s i nd  d i e  b e ide rse i t i g en  sc h r i f t l i ch en  Erk l ä ru ng en  ma ßg eb en d .  
A l lg em e ine  G esc hä f t sbe d ing ung e n  d es  Be s te l le r s  g e l t en  j e do ch  nu r  in so we i t ,  a l s  de r  L ie f e re r  o der  Le i s ten de  ( im  F o lg en de n :  L ie f e re r )  i h ne n  
a us drü ck l i ch  sc h r i f t l i c h  zug e s t immt  ha t .  
2 .  An  Kos te n vora ns ch läg e n ,  Z e ich nu ng en  un d  a nd ere n  Un t e r lag e n  ( im  Fo lg e nd en :  Un t e r lag e n)  b eh ä l t  s i c h  d e r  L ie f e re r  s e in e  e ig en t ums-  un d  
u rhe ber r ec h t l i ch en   Ver wer t ung s r ech t e  u ne ing esc hrä nk t  vo r .  D ie  Un te r lag e n  d ü r f en  n u r  n ac h  vo r he r ig e r  Z us t immu ng  de s  L i e f e re r s  D r i t t e n  
zug äng l i ch  g em ach t  wer de n  un d  s i nd ,  we n n  de r  Au f t r ag  dem L ie f e re r  n i ch t  e r t e i l t  w i rd ,  d i es em a u f  Ver la ng en  un ver züg l i c h  zu rück zuge be n .  D ie  
Sä t ze  1  un d  2  g e l t e n  e n t s p rec he nd  f ü r  Un t e r l ag en  de s  Be s te l le r s ;  d i ese  dü r f en  j e do ch  s o lch en  Dr i t t en  zug ä ng l i c h  g ema ch t  wer de n ,  d en en  de r  
L i e f e re r  zu l äs s ig e rwe i s e  L i e f e rung en  ü ber t r ag en  ha t .  
3 .  An  S t an dar dso f twa r e  h a t  de r  Bes te l l e r  das  n ic h t  au ssc h l ie ß l i ch e  Rech t  zu r  Nu t zu ng  m i t  d en  ve re i nb ar te n  Le i s tu ng smerk ma le n  i n  
u n verä nd er te r  Fo rm a u f  den  ve re i nb ar te n  Ger ä te n .  Der  Bes t e l le r  da r f  ohn e  a us drü ck l i ch e  Vere inb aru ng  e in e  S ich e ru ng sk op ie  e rs t e l l e n .  
4 .  T e i l l i e f e ru ng en  s i nd  zu lä ss ig ,  so we i t  s i e  d em Bes t e l le r  zum utb ar  s in d .  

 
I I .  P re is e  u nd  Zah lu ng sb ed ing ung en  
1 .  D ie  Pr e i se  ve rs te he n  s i c h  a b  W erk  a us sch l i eß l i c h  Verp ack u ng  zu züg l i c h  d e r  j e we i l s  g e l t en de n  g es e t z l i c hen  Ums a t zs t eu er .  
2 .  Ha t  de r  L ie f e re r  d i e  Au f s te l l ung  o der  Mo n tag e  üb ern omme n u nd  i s t  n i ch t  e t was  an der es  ve re in bar t ,  so  t r äg t  de r  Bes t e l le r  ne ben  de r  
ve re i nb ar te n  Verg ü tu ng  a l le  e r f o rd e r l i c he n  Neb enk os t en  w ie  Re is ek os te n ,  Ko s te n  f ü r  de n  T rans por t  de s  Han d werk s ze ug s  u nd  des  pe rsö n l i ch en  
Ge pä ck s  so w ie  Aus lö su ng en .  
3 .  Za h lu ng en  s i nd  f r e i  Za h ls te l l e  d es  L i e f e re r s  zu  l e i s te n .  
4 .  Der  Bes te l l e r  k an n  n u r  m i t  so l che n  F ord e ru ng en  au f rec hn en ,  d ie  u nb es t r i t t e n  o der  r ec h t sk rä f t i g  f es tg es t e l l t  s ind .  

 
I I I .  E ig e n tums vor be ha l t ss ic he r ung  
1 .  Der  L ie f e re r  be hä l t  s i ch  da s  E ig en tum an  a l l en  G eg ens t än de n  vo n  L i e f e ru ng en  b is  zum E ing ang  a l l e r  Z ah lu nge n  a us  de r  
Ge sch ä f t sve rb i nd ung  m i t  d em Be s te l le r  vo r .  Der  Vorbe ha l t  be z ieh t  s i ch  auc h  a u f  e in en  an erka nn t en  Sa ldo  au s  e i n em Kon t ok o r ren t ve rhä l t n i s .  
2 .  Der  Bes te l l e r  i s t  b e re ch t ig t ,  d ie  Kau f sa ch e  im  o rd en t l i c he n  Ges ch ä f t sg ang  we i t e r  zu  ve räu ße rn ;  e r  t r i t t  dem L ie f e re r   j ed och  be r e i t s  a l l e  
F o rd e ru ng en  i n  Höh e  d e r  F ak tu ra - En db e t räg e  de r  Fo r de ru ng en  de s  L ie f e re rs  ab ,  d ie  ihm aus  de r  W e i t e r ve r äu ßer ung  g eg en  se in e  Abn ehm er  
o der  Dr i t t e  e r wac hs en ,  un d  zwar  un ab hä ng ig  d a vo n ,  o b  d i e  Kau f sac he  oh ne  od er  n ac h  Vera r be i t ung  we i t e r ve rk au f t  word en  i s t .  Zu r  E in z i eh ung  
d i es e r  F o rd e ru ng en  b le i b t  de r  Kun de  a uc h  n ach  Ab t re tu ng  e rmä ch t ig t .  D ie  Be f ug n is  des  L ie f e re rs ,  d ie  Fo r de r ung en  se lbs t  e i n zu z ie hen ,  b le i b t  
h i e r von  un ber üh r t .    
3 .  Der  L ie f e re r  ve rp f l i ch te t  s i ch ,  d ie  Fo rde r ung  im  e ig en en  Namen so  l ang e  n i ch t  e i n zu z ie he n ,  w ie  d e r  Bes t e l le r  se i ne  Za h lu ng s ver p f l i c h tung e n  
d em L ie f e re r  g eg enü ber  na chk ommt ,  n i c h t  i n  Z ah lung s verzug  g e r ä t  u nd  in sbe so nd ere  k e in en  An t r ag  au f  E rö f f nu ng  e i ne s  I ns o l ve n zver f ah re ns  
vo r l i eg t .  I s t  d ie s  ab er  d e r  F a l l ,  so  k an n  d e r  L i e f e re r  ve r la ng en ,  da ss  d e r  Bes t e l le r  d em L ie f e re r  d i e  a bg e t re t en en  F ord e ru ng en  un d  de n  
Sch u ld ner  bek an n t  g i b t ,  a l l e  zum E in zug  e r f o rd e r l i ch en  Ang a be n  ma ch t  u nd  d i e  d a zug ehör ig e n  Un t e r lag en  au sh änd ig t  u nd  dem Dr i t t en  d ie  
Ab t r e tu ng  m i t t e i l t .    
4 .  W ähren d  d es  Bes t eh en s  d ie ses  E ige n tum s vor be ha l t es  i s t  es  d em Bes t e l le r  un t e rs ag t ,  Geg en s tä nd e  d e r  L ie f e ru ng en  zu  ve rp f än de n  o der  
s i che rung s zu üb ere ig ne n .  Be i  P f än du ng en  od er  s ons t ig e n  E ing r i f f en  Dr i t t e r  h a t  d e r  Bes t e l l e r  de n  L i e f e re r  u n ver züg l i ch  zu  be nac hr i ch t ig e n ,  
d am i t  d e r  L ie f e re r  K lag e  g em.  §  77 1  Z PO e r he be n  k an n .  So we i t  de r  Dr i t t e  n i ch t  i n  de r  Lag e  i s t ,  d em L ie f e re r  d ie  g e r i c h t l i ch en  un d  
a uß erg er i c h t l i ch en  Kos t en  e in e r  K lag e  g em.  §  77 1  Z PO zu  e rs t a t t e n ,  h a f t e t  d e r  Bes t e l le r  f ü r  de n  d em L ie f e re r  en t s t an de ne n  Aus f a l l .   
5 .  D ie  Vera r be i t u ng  un d  d i e  Um b i l du ng  vo n  Geg en s tä nd en  de r  L ie f e ru ng  du rc h  d en  Be s te l le r  we rde n  s t e t s  f ü r  de n  L i e f e re r  vo rg enomme n.   
6 .  W erden  G eg ens tä nd e  d e r  L i e f e rung e n  m i t  a nde ren ,  dem L ie f e re r  n i c h t  g eh öre nd en  G eg ens t än de n  ve ra r be i t e t ,  so  e r w i rb t  d e r  L i e f e re r  da s  
Mi t e ig en t um a n  d e r  n eu en  Sa ch e  im  Ve rhä l t n i s  d es  W er te s  d es  Geg e ns t ande s  d e r  L i e f e rung  de s  L i e f e re rs  zu  d en  a nd ere n  ve ra r be i t e t en  
Geg e ns tä nd en  zum Z e i t p unk t  de r  Vera r be i t u ng .  Fü r  d i e  du rch  Ver a rb e i t u ng  e n t s t eh en de  Sa che  g i l t  im  Übr ig en  das  G le i ch e  w ie  f ü r  d i e  un t e r  
Vor be ha l t  g e l ie f e r te n  Geg e ns tä nd e .   
7 .  W i rd  d e r  Geg en s ta nd  de r  L ie f e ru ng  m i t  a nd ere n ,  dem L ie f e re r  n i ch t  g e höre nd en  G eg ens t än de n  u n t re nn bar  ve rm isc h t ,  s o  e r w i rb t  d e r  L i e f e re r  
M i t e ig en t um a n  d e r  n eu en  Sa ch e  im  Ve rhä l t n i s  d es  W er te s  d es  Geg e ns t ande s  d e r  L i e f e rung  (Re ch nu ng sen db e t rag  e i nsc h l ie ß l i ch  
Umsa t zs te uer n )  zu  d en  an der en  ve rm is ch t en  Geg e ns t ände n  zum Z e i t pu nk t  de r  Verm isch ung .  E r f o lg t  d i e  Verm isc hung  in  de r  W e ise ,  da ss  d i e  
Sac he  de s  Bes t e l l e r s  a l s  Ha up ts ac he  a n zus eh en  i s t ,  s o  g i l t  a l s  ve re in bar t ,  d as s  d e r  Bes te l l e r  d em L ie f e re r  an t e i lmä ß ig  Mi te ig e n tum ü ber t r äg t .  
8 .  Der  Bes te l l e r  ve r wa hr t  d as  s o  e n t s ta nd en e  A l l e in e ig e n tum od er  M i t e ig en tum f ü r  d en  L i e f e re r .  Der  Be s te l le r  t r i t t  d em L ie f e re r  au ch  d i e  
F o rd e ru ng  zu r  S iche rung  u ns ere r  An sp rüc he  g eg e n  i hn  ab ,  d ie  du r ch  d i e  Ver b ind ung  d es  Geg en s ta nd es  d e r  L i e f e ru ng en  m i t  e i nem Gr und s tü ck  
g eg en  e in en  Dr i t t en  e r wac hs en .   
9 .  Der  L ie f e re r  ve rp f l i ch te t  s i ch ,  d ie  ihm zus t eh en de n  S ic he r he i t en  a u f  Ver la ng en  de s  Bes t e l l e r s  i nso we i t  f r e i  zu  g eb en ,  a l s  d e r  r e a l i s i e rb a re  
W er t  un ser e r  S i che r he i t e n  d i e  zu  s i che rnd en  An spr üc he  um m ehr  a l s  1 0  % ü ber s te ig t ;  d ie  Au swa h l  de r  f r e i zug ebe nd en  S ic he r he i t e n  o b l ieg t  
d em L ie f e re r .  
 
I V .  F r i s t en  f ü r  L ie fe rung e n ;  Ver zug  
1 .  D ie  E in ha l t ung  vo n  F r i s t e n  f ü r  L i e f er ung en  se t z t  de n  re ch t ze i t i g en  E ing ang  s ämt l i ch e r  vom Bes t e l le r  zu  l i e f e rnd en  Un te r lag e n ,  
e r f o rd e r l i ch en  G ene hm ig ung e n  un d  F re ig a be n ,  ins be so nde re  von  P lä ne n ,  sow ie  d i e  E inh a l t u ng  d e r  ve re i nb ar te n  Za h lu ng sb ed ing u ng en  un d  
s on s t ig e n  Verp f l i c h tu ng en  du r ch  de n  Bes t e l le r  vo ra us .  W erden  d i es e  Vorau ss e t zu ng en  n ich t  r ech t ze i t i g  e r f ü l l t ,  s o  ve r l äng er n  s i c h  d i e  F r i s t en  
a ng eme sse n ;  d i es  g i l t  n i ch t ,  we nn  de r  L i e f e re r  d i e  Ver zög eru ng  zu  ve r t r e t en  ha t .  
2 .  I s t  d ie  N ic h te i nha l t ung  d e r  F r i s t en  a u f  höh ere  G e wa l t ,  z . B .  Mo b i lm ac hung ,  K r ieg ,  Au f ruh r ,  od e r  a u f  ähn l i c he  Ere ig n is se ,  z .  B .  S t re ik ,  
Aus sp er ru ng ,  zu rü ck zu f üh r en ,  ve r lä nge rn  s i c h  d i e  F r i s t en  ang em ess en .  
3 .  Kommt  de r  L i e f er e r  i n  Ver zug ,  k an n  d e r  Bes t e l le r  –  so fe rn  e r  g la ub ha f t  ma ch t ,  das s  ihm h ie ra us  e in  Sch ad en  en t s ta nd en  i s t  –  e ine  
En ts ch äd ig ung  f ü r  j e de  vo l le nd e te  W oc he  de s  Ver zug e s  vo n  j e  0 ,5  % i nsg es amt  j ed oc h  h öch s te ns  5% d es  Pre is es  f ü r  d en  T e i l  d e r  L i e f e ru ng en  
ve r la ng en ,  d e r  weg e n  d es  Ver zug es  n ic h t  i n  zwe ck d ie n l i ch en  Be t r i eb  g e nomme n werd en  k o nn t e .  
4 .  So woh l  Sch ad ens ers a t za ns prü che  d es  Be s te l le r s  wege n  Ver zög eru ng  de r  L i e f e rung  a ls  au ch  Sc ha de ns ersa t zan spr üc he  s t a t t  d e r  L e is t ung ,  
d i e  ü ber  d ie  in  Nr .  3  g e na nn t en  Gr en ze n  h i na usg eh en ,  s in d  in  a l l en  Fä l l en  ve r zög er t e r  L i e f e rung ,  au ch  nac h  Ab la u f  e i ne r  dem L ie f e re r  e t wa  
g es e t z t en  F r i s t   zu r  L i e f e rung ,  a usg esc h los se n .  D ies  g i l t  n i ch t ,  s o we i t  i n  Fä l l e n  d es  Vor sa t zes ,  d e r  g rob en  Fa hr läss ig k e i t  od e r  weg en  d e r  
Ver le t zu ng  des  Le be ns ,  de s  Körp e rs  od er  d e r  Ge sun dh e i t  zw ing e nd  g e ha f t e t  w i rd .  Vom Ver t r ag  k an n  d e r  Bes t e l l e r  im  Rahm en de r  g ese t z l i ch en  
Bes t immu ng en  nu r  zu rü ck t re ten ,  so we i t  d i e  Ver zög erung  d e r  L i e f e rung  vom L ie f e re r  zu  ve r t r e ten  i s t .  E i ne  Än der ung  de r  Be we is la s t  zum 
Na ch te i l  des  Be s te l l e r s  i s t  m i t  de n  vo rs t eh en de n  Reg e lu ng en  n ic h t  ve r bu nd en .  
5 .  Der  Bes te l l e r  i s t  ve rp f l i c h te t ,  au f  Ve r l ang e n  d es  L i e f e re rs  in ne r ha lb  e in e r  a ng eme sse ne n  F r i s t  zu  e rk lä r en ,  ob  e r  weg en  de r  Ver zög er ung  d e r  
L i e f e rung  vom Ver t r ag  zu rü ck t r i t t  o de r  a u f  de r  L i e f e rung  b es t eh t .  
6 .  W erden  Ver sa nd  o der  Zu s te l lu ng  au f  W unsch  d es  Be s te l l e r s  um m ehr  a l s  e i ne n  Mo na t  n ac h  An ze ig e  d e r  Vers an db ere i t sch a f t  ve r zög er t ,  k a nn  
d em Bes t e l l e r  f ü r  j e de n  a ng e f ang en en  Mo n a t  L ag erg e ld  i n  Hö he  vo n  0 , 5  % d es  Pre i ses  de r  G eg en s tä nd e  d e r  L ie fe rung e n ,  h öc hs te ns  j ed och  
i n sg esamt  5  %,  b e re ch ne t  wer de n .  Der  Nac h we is  hö her e r  o der  n ie d r ig e re r  Lag erk o s te n  b le i b t  de n  Ver t r ag spar t e ien  un be nomm en.  
 
V .  Ge f ah rü berg a ng  
1 .  D ie  G e f ah r  g eh t  a uc h  b e i  f r ac h t f r e ie r  L ie f e ru ng  w ie  f o lg t  au f  de n  Bes te l le r  üb e r :  
 a )  b e i  L i e f e rung en  ohn e  Au f s te l l ung  o der  Mo n tag e ,  we nn  s ie  zum Ver sa nd  g ebr ach t  od er  a bg eh o l t  wor de n  s in d .  Au f  

 W unsch  un d  Kos ten  de s  Bes t e l l e r s  we rde n  L i e f e rung e n  vo m L ie f e re r  g eg e n  d i e  ü b l i ch en  T ra nsp or t r i s i k en  ve rs i che r t ;  
 b )  b e i  L i e f e rung en  m i t  Au f s te l l u ng  oder  Mo n tag e  am T ag e  d e r  Üb ern ahme i n  e ig e ne n  Be t r ie b  o de r ,  so we i t  ve r e i nb ar t ,  

 n ac h  e i n wan d f re iem Pr ob eb e t r ie b .  
2 .  W enn  d e r  Vers an d ,  d i e  Z us te l l ung ,  d e r  Beg inn ,  d ie  Durc h f üh ru ng  de r  Au fs t e l l ung  o der  Mo n tag e ,  d ie  Üb ern ahme i n  e ig e nen  Be t r i eb  od er  d e r  
P ro be be t r ie b  a us  vom Be s te l le r  zu  ve r t r e t en de n  Grü nd en  ve r zög er t  w i r d  o der  d e r  Bes t e l le r  a us  s on s t ig e n  Grü nd en  in  An na hme ver zug  k ommt ,  
s o  g eh t  d i e  Ge f ah r  a u f  den  Be s te l le r  üb e r .  
 
V I .  Au f s te l l ung  un d  Mo n tag e  
F ür  d i e  Au f s te l l ung  u nd  Mo n t ag e  g e l t en ,  so we i t  n i ch t s  a nd ere s  sc h r i f t l i ch  ve r e i nb ar t  i s t ,  f o lg e nd e  Bes t immu ng en :  
1 .  Der  Bes te l l e r  h a t  a u f  se i ne  Kos te n  zu  ü ber ne hmen und  r ec h t ze i t i g  zu  s te l l e n :  
 a )  a l l e  E r d - ,  Bau-  un d  s on s t ig e n  b r an ch en f remd en  Ne be narb e i t e n  e i nsc h l i eß l i c h  d e r  d a zu  be nö t ig ten  Fa ch-  un d  

 H i l f sk rä f t e .  Bau s to f f e  un d  W erk ze ug e ,  
 b )  d i e  zu r  Mon t ag e  u nd  I nb e t r ie bse t zu ng  e r f o rd e r l i ch en  Beda r f sg eg en s tän de  un d  - s t o f f e ,  w ie  Gerü s te ,  He be ze ug e  un d  

 a nd ere  Vo r r i ch t ung e n ,  B re nns t o f f e  und  Sc hm ie rm i t t e l ,  
 c )  En erg ie  un d  W asser  a n  d e r  Ver we nd ung s s te l le  e ins ch l ieß l i ch  d e r  Ans ch lüss e ,  He i zung  un d  Be leu ch t ung ,  
 d )  b e i  d e r  Mo n tag es t e l l e  f ü r  d ie  Auf be wa h rung  d e r  Ma sch ine n te i l e ,  App ara t u ren ,  Ma te r i a l i en ,  W erk ze ug e  us w.  g en üge nd  

 g roß e ,  g ee ig n e te ,  t r ock en e  u nd  ve rsch l i eß bar e  Räum e un d  f ü r  da s  Mon t ag ep ers on a l  a ng emesse ne  Ar be i t s -  un d  
 Au f en th a l t s r äume e in sch l i eß l i c h  d en  Umst än de n  ang em ess en er  s an i t ä r e r  An lag e n ;  im  Übr ig en  ha t  de r  Be s te l le r  
 zu m Sch u t z  d es  Bes i t zes  de s  L ie f e re rs  un d  d es  Mo n tag ep ers on a ls  a u f  de r  Ba us te l l e  d ie  Ma ß na hme n zu  t r e f f en ,  d i e  
 e r  zum Sc hu t z  de s  e ig e ne n  Bes i t zes  e rg re i f en  würd e ,  

 e )  Sch u t zk l e id ung  u nd  Sc hu t zvo r r i ch t ung en ,  d ie  in f o lg e  b es on der e r  Um s tä nde  d e r  Mo n tag es t e l le  e r f o rd e r l i ch  s in d .  



2 .  Vor  Beg in n  d e r  Mo n tag e arb e i t en  ha t  de r  Be s te l le r  d ie  n ö t ig en  Ang a be n  üb er  d i e  L ag e  ve r deck t  g e f üh r te r  S t rom- ,   
Ga s - ,  W asser l e i t ung en  od er  ä hn l i c he r  An lag e n  s o w ie  d ie  e r f o rd e r l i ch en  s ta t i s ch en  Ang a be n  una u fg e f o rde r t  zu r  Ver f üg ung  zu  s t e l l e n .  
3 .  Vo r  Beg in n  d e r  Au f s te l l u ng  oder  de r  Mon t ag e  müs se n  s i c h  d i e  f ü r  d ie  Au f nahm e d er  A r be i t en  e r f o rde r l i c he n  Be i s t e l l ung e n  u nd  Geg en s tä nd e  
a n  d e r  Au f s te l l ung s -  o der  Mo n t ag es te l le  be f i nd en  un d  a l le  Vor a rb e i t en  vo r  Beg in n  d es  Au f ba ues  so  we i t  f o r t g esc hr i t t e n  s e in ,  d ass  d ie  
Au f s te l l u ng  oder  Mo n tag e  ve r e i nb aru ng sg emä ß b eg onn en  u nd  oh ne  Un t e rb r ec hu ng  du r chg e f üh r t  wer de n  k ann .  An f uh r weg e  u nd  d e r  
Au f s te l l u ng s -  od er  Mo n tag e p la t z  m üsse n  g ee bn e t  u nd  g e rä umt  s e in .  
4 .  Ve r zög er n  s i c h  d i e  Au f s te l l ung ,  Mon t ag e  o der  I nb e t r ieb na hme dur ch  n i ch t  vom L ie f e re r  zu  ve r t r e te nd e  Umstä nd e ,  s o  h a t  d e r  Bes te l l e r  i n  
a ng eme sse nem Umf ang  d ie  Ko s te n  f ü r  W ar te ze i t  un d  zusä t z l i ch  e r f o rde r l i c he  Re i se n  d es  L i e f er e rs  o der  de s  Mon tag e per so na ls  zu  t r ag e n .  
5 .  Der  Bes te l l e r  h a t  d em L ie f e re r  wöch en t l i c h  d i e  Dau er  d e r  A rb e i t s ze i t  de s  Mo n tag e pers on a ls  s o w ie  d i e  Bee nd igu ng  de r  Au f s te l l u ng ,  Mon t ag e  
o der  I nb e t r ie bn ahme un ver züg l i ch  zu  b es ch e in ig en .  
6 .  Verlangt der Lieferer nach Fertigstellung die Abnahme der Lieferung, so hat sie der Besteller innerhalb von zwei Wochen vorzunehmen. Geschieht dies nicht, so gilt die Abnahme als 
erfolgt. Die Abnahme gilt gleichfalls als erfolgt, wenn die Lieferung – gegebenenfalls nach Abschluss einer vereinbarten Testphase – in Gebrauch genommen worden ist. 
 
V I I .  En tg eg enn ahme  
Der  Be s te l le r  da r f  d i e  En tg eg en na hme vo n  L i e f e ru ng en  we g e n  u ner heb l i che r  Mäng e l  n i ch t  ve rwe ig e rn .  
 
V I I I .  Mäng e lha f t ung  
1 . Das  Mä ng e l rec h t  d es  Be s te l le r s  se t z t  vo ra us ,  d as s  e r  se i ne n  n ac h  §  3 77  HGB g e sch u ld e te n  Un t e rs uc hu ng s -  un d  Rüg e ob l ieg e nh e i t en  
o rdn ung sg em äß n ac hg ek ommen i s t .   
2 . So we i t  e in  Ma ng e l  be i  dem Geg e ns ta nd  de r  L ie f e ru ng  vo r l i eg t ,  i s t  d e r  L ie f e re r  n ac h  se ine r  W ah l  zu r  Nac her f ü l l u ng  i n  F o rm e in e r  
Mä ng e lb ese i t i g u ng  o der  zu r  L ie f e rung  e i ne r  ne ue n  mang e l f r e i en  Sa ch e  be r ec h t ig t .  Im  Fa l le  d e r  Nac her f ü l l u ng  i s t  d e r  L i e f e re r  ve rp f l i c h te t ,  a l l e  
zu m Z we ck e  de r  Ma ng e lb es e i t i g u ng  e r f o rde r l i che n  Au f we nd ung e n ,  ins be son der e  T ran sp or t - ,  W eg e- ,  A r be i t s -  und  Ma te r i a l k o s te n ,  so we i t  d ie se  
n i ch t  da durc h  s i c h  e rhö he n ,  d ass  de r  Geg e ns ta nd  de r  L ie f e ru ng  an  e in em an der en  Or t  a l s  d em d er  E r f ü l l u ng  g ebra ch t  w i rd ,  zu  t r ag en .    
3 .  Sc h läg t  d ie  Nach er f ü l l ung  f eh l ,  so  i s t  de r  Be s te l le r  nac h  s e ine r  W ah l  be re ch t ig t ,  Rück t r i t t  od e r  M in der ung  zu  ve r l ang e n .  
4 .  Be i  Mä ng e l rüg e n  d ü r f en  Z ah lung e n  d es  Be s te l le r s  n u r  i n  e in em Umf ang  zu rück g eh a l t en  we rd en ,  d ie  in  e in em ang em ess en en  Ver hä l t n i s  zu  
d em g erüg te n  Mang e l  s t eh en .  E r f o lg te  d ie  Mä ng e l rüg e  zu  Unrec h t ,  i s t  d e r  L i e f e re r  b e re ch t ig t ,  d i e  ihm e n ts t an den en  Auf wen du ng en  vom 
Bes t e l le r  e r se t z t  zu  ve r l ang e n .   
5 .  Der  L ie f e re r  ha f te t  na ch  de n  g ese t z l i c hen  Bes t immung e n ,  s o f e rn  d e r  Bes te l l e r  Sch ad ens ers a t zan spr üch e  g e l t e nd  m ac h t ,  d ie  au f  Vo rsa t z  
o der  g ro ber  Fa hr läs s igk e i t ,  e in sc h l i eß l i c h  vom Vor sa t z  od er  g rob er  F ahr l äss ig k e i t  de r  Ver t r e te r  o der  E r f ü l l ung sg eh i l f en  des  L ie f e re rs  be r uh en .  
So we i t  dem L ie f e re r  k e in e  vo r sä t z l i che  Ver t rag s ver le t zung  a ng e la s te t  w i r d ,  i s t  de r  Sch ad en sers a t zans pru ch  au f  d en  vo r he r se hbar en ,  
t yp isc her we i se  e i n t r e ten de n  Sch ad en  b eg ren z t .   
6 .  D ie  Ha f tung  weg e n  s ch u ldh a f t e r  Ver le t zu ng  des  Le be ns ,  de s  Körp e rs  o der  d e r  Ge su ndh e i t  b le i b t  u nb erü h r t .  Das  g i l t  auc h  f ü r  d ie  zw in g en de  
Ha f tung  na ch  dem P ro duk tha f t ung sg es e t z .   
7 .  So we i t  n i c h t  vo rs t eh en d  e t wa s  Ab we i ch en des  g e r eg e l t  i s t ,  i s t  d ie  Ha f tung  a usg e sch loss en .   
8 .   D ie  Ve r j äh r ung s f r i s t  f ü r  Mäng e lansp rüc he  be t r äg t  12  Mo n a t e ,  g e rec hn e t  a b  Ge f ah r en üb erg ang .   
9 .  D ie  Ver j äh r ung s f r i s t  im  F a l le  e i ne s  L i e f e r reg ress es  nac h  § §  4 78 ,  47 9  BGB b le i b t  u nb erü h r t .  S i e  b e t räg t  f ün f  Jah re ,  g e re ch ne t  ab  L i e f e rung  
d es  m ang e lh a f t en  L i e f e rg eg ens ta nd es .  
 
IX .  Ge werb l i ch e  Sch u t z r ec h te  u nd  Ur he ber r ec h te ;  Re ch tsmä ng e l  
1 .  Sof e rn  n ic h t  an de rs  ve re in bar t ,  i s t  d e r  L i e f e re r  ve rp f l i c h te t ,  d i e  L i e f e rung  l ed ig l i ch  im  L an d  d es  L ie f e ro r t s  f r e i  vo n  g e wer b l i ch en  
Sch u t z r ec h ten  un d  U rh eb er rec h te n  Dr i t t e r  ( im  Fo lg en de n :  Sch u t z r ec h te )  zu  e rb r ing e n .  So f e rn  e i n  Dr i t t e r  weg e n  d e r  Ver le t zu ng  von  
Sch u t z r ec h ten  du r ch  vom L ie f e re r  e r b ra ch t e ,  ve r t r ag sg emä ß g en u t z t e  L ie f e ru ng en  g eg e n  d en  Be s te l le r  be r ec h t ig te  Anspr üc he  e rh eb t ,  h a f t e t  
d e r  L i e f e re r  g eg enü ber  dem Be s te l le r  i n ne r ha lb  d e r  i n  A r t .  V I I I  N r . 2  b es t immte n  F r i s t  w ie  f o lg t :  
 a )  Der  L ie f e re r  w i rd  na ch  se in e r  W ah l  u nd  au f  se in e  Kos t en  f ü r  d ie  be t r e f f enden  L ie f e ru ng en  en t we der  e in  Nu t zu ng s re ch t  

 e r w i r k en ,  s ie  s o  ä nd ern ,  da ss  d as  Sc hu t z re ch t  n i ch t  ve r le t z t  w i rd ,  od e r  a us ta us ch en .  I s t  d ies  dem L ie f e re r  n i ch t  zu  
 a ng eme sse ne n  Bed ing u ng en  m ög l i c h ,  s t eh en  dem Bes t e l le r  d ie  g e se t z l i c he n  Rück t r i t t s -  o de r  M in der ung s r ec h te  
 zu .  

 b )  D ie  P f l i ch t  des  L ie fe re rs  zu r  Le is t ung  vo n  Sc ha de nser sa t z  r i ch te t  s i ch  na ch  A r t .  X I .  
 c )  D ie  vo rs t eh en d  g ena nn t en  Ver p f l i ch t ung e n  d es  L i e f e re rs  b es t eh en  nu r ,  s o we i t  de r  Be s te l le r  den  L ie f e re r  üb er  d ie  

 vo m Dr i t t en  g e l t e nd  g em ac h ten  Ansprü ch e  u n ve r züg l i ch  s ch r i f t l i ch  ve r s tä nd ig t ,  e in e  Ver le t zung  n ic h t  an erk en n t  
 u nd  dem L ie f e re r  a l l e  Ab we hrma ßn ahme n u nd  Verg le ic hs ve r ha nd lu ng en  vo r beh a l t e n  b l e i be n .  S te l l t  d e r  Bes t e l l e r  
 d i e  Nu t zung  d e r  L ie f e ru ng  au s  Sch ade nsm in der ung s -  ode r  so ns t ig en  w i c h t ig en  Gr ün de n  e in ,  i s t  e r  ve rp f l i c h te t ,  
 d en  Dr i t t e n  d a ra u f  h i n zu we ise n ,  d as s  m i t  d e r  Nu t zung se in s te l l u ng  k e in  Anerk en n tn is  e in e r  Schu t z re ch t s ve r l e t zu ng  

  ve rb un de n  i s t .  
2 .  Anspr üc he  des  Bes t e l le r s  s in d  au sg es ch lo ss en ,  s o we i t  e r  d ie  Sc hu t z r ec h t s ve r le t zu ng  zu  ve r t r e t en  ha t .  
3 .  Anspr üc he  des  Bes t e l le r s  s in d  f e rn e r  a usg e sch loss en ,  so we i t  d ie  Sch u tz r ec h t s ve r le t zung  d u rc h  s pe z ie l l e  Vorg ab en  de s  Bes t e l l e r s ,  du r ch  
e i ne  vom L ie f e re r  n i c h t  vo r au ss ehb are  An we nd ung  o der  da dur ch  ve r u rsa ch t  w i r d ,  d as s  d ie  L ie fe rung  vom Bes te l l e r  ve rä nd er t  o de r  zus ammen 
m i t  n i c h t  vom L ie f e r e r  g e l i e f e r t en  Prod uk ten  e ing es e t z t  w i r d .  
4 .  Im  Fa l le  vo n  Schu t z re ch t s ve r l e t zu ng en  g e l t en  f ü r  d ie  in  Nr .  1  a )  g e reg e l t e n  Ans prü ch e  d es  Bes t e l le r s  im  Übr ig e n  d i e  Bes t immu nge n  d es  Ar t .  
V I I I  N r .  4 ,  5  u nd  9  e n t s p re ch end .  
5 .  Be i  Vo r l i eg en  s on s t ig e r  Rec h tsmä ng e l  g e l t e n  d ie  Be s t immu ng en  d es  Ar t .  V I I I  en t sp r ec he nd .  
6 .  W e i t e rg e he nd e  o der  an der e  a ls  d ie  in  d ies em Ar t .  IX  g e reg e l t en  An spr üch e  d es  Be s te l le r s  geg e n  d en  L ie f e re r  u nd  de sse n  Er f ü l l ung sg e h i l f en  
we g e n  e in es  Re ch tsm ang e ls  s i nd  au sg es ch lo ss en .  
 
X .  Unmög l i chk e i t ;  Ve r t r ag san pa ssu ng  
1 .  So we i t  d ie  L ie f e r ung  unm ög l i c h  i s t ,  i s t  de r  Bes t e l le r  be rec h t ig t ,  Sch ad ens ers a t z  zu  ve r l ang e n ,  e s  s ie  de nn ,  das s  d e r  L ie f e re r  d ie  
Unm ög l i c hk e i t  n i ch t  zu  ve r t r e te n  h a t .  J ed oc h  be sc hrä nk t  s i ch  d e r  Sch ad en se rsa t za nspr uc h  d es  Be s te l le r s  a u f  10  % d es  W er tes  de s je n ig en  
T e i l s  d e r  L i e f e rung ,  d e r  weg en  de r  Unmög l i chk e i t  n i ch t  i n  zwe ck d ie n l i ch en  Be t r ie b  g en ommen we r de n  k ann .  D ie se  Besc hrä nk ung  g i l t  n i ch t ,  
s o we i t  i n  Fä l le n  d es  Vor sa t zes ,  de r  g ro be n  F ahr l äss ig k e i t  o de r  weg e n  d e r  Ve r l e t zung  de s  L eb en s ,  d es  Kör pe rs  ode r  de r  G es und he i t  zw in g e nd  
g eh a f t e t  w i rd ;  e in e  Än der ung  de r  Be we i s las t  zum Nac h te i l  d es  Bes t e l le r s  i s t  h i e rm i t  n i c h t  ve r bu nd en .  Da s  Rec h t  d es  Be s te l le r s  zum Rück t r i t t  
vo m Ver t rag  b l e i b t  u nb erü h r t .  
2 .  Sof e rn  un vor he rs eh bar e  Er e ig n iss e  im  S inn e  vo n  Ar t .  I V  Nr .  2  d ie  w i r t s cha f t l i c he  Bede u tu ng  o der  de n  I n ha l t  de r  L i e f e rung  e r he b l i ch  
ve rä nd ern  od er  a u f  d en  Be t r i eb  de s  L ie f e re r s  e r he b l i ch  e i n w i r k en ,  w i rd  de r  Ver t r ag  un te r  Beach t ung  von  T re u  un d  G la ub en  a ng eme ss en  
a ng ep as s t .  So we i t   d i es  w i r t sc ha f t l i c h  n i ch t  ve r t r e t ba r  i s t ,  s t eh t  dem L ie f e re r  d as  Re ch t  zu ,  vom Ver t rag  zu rü ck zu t re t en .  W i l l  e r  vo n  d i es em 
Rü ck t r i t t s re ch t  Ge br auc h  mac he n ,  s o  h a t  e r  d ie s  na ch  Erk en n tn is  de r  T rag we i t e  d es  Ere ig n iss es  un ver züg l i c h  d em Bes t e l le r  m i t zu te i le n  u nd  
zwa r  au ch  da nn ,  we nn  zu näc hs t  m i t  dem Be s te l le r  e in e  Ver lä ng eru ng  de r  L i e f e r ze i t  ve r e in bar t  war .  
 
X I .  Ges amtha f t ung  
1 .  E in e  we i t e rg e hen de  Ha f tung  au f  Sch ad en ser sa t z  a ls  in  A r t .  V I I I .  vo rg e seh en ,  i s t   au sg esc h lo ss en .  D ies  g i l t  i nsb es on der e  f ü r  
Sch ad en ser sa t zan sp rüc he  au s  Versc hu lde n  b e i  Ve r t rag sa bs ch lu ss ,  weg e n  s on s t ig e r  P f l i c h t ve r le t zu ng en  o der  we g en  de l i k t i sch er  Ans prü ch e  a uf  
E rsa t z  von  Sac hs ch äd en  g em.  §  8 23  BG B.    
2 .  D ie  vo rg e na nn t e  Beg re n zu ng  na ch  Z i f f .  1  g i l t  a uc h ,  sowe i t  d e r  Bes t e l le r  a ns t e l l e  e i ne s  Ansp ruc he s  a uf  E rs a t z  d es  Sc ha de ns  s t a t t  d e r  
L e is t ung  Er sa t z  nu t z l o se r  Au f wen du nge n  ve r la ng t .   
3 .  So we i t  d ie  Sc had en ser sa t zha f t ung  e i ng esc hrä nk t  i s t ,  g i l t  d i es  au ch  im  H in b l i ck  au f  d ie  p e rsö n l i ch e  Sch ad en sers a t zha f t ung  de r  Ang e s te l l t e n ,  
A rb e i t ne hmer ,  M i t a r be i t e r ,  Ve r t r e te r  un d  Er f ü l l u ng sg eh i l f e n  d es  L ie f e re rs .  
4 .  So we i t  dem Be s te l l e r  n ach  d ie sem A r t .  X I  Sc ha den sers a t zans prü ch e  zu s te he n ,  ve r j äh ren  d ies e  m i t  Ab lau f  de r  f ü r  Sachm äng e lansp rüc he  
g e l t e nd en  Ver j äh r ung s f r i s t  g em äß Ar t .  V I I I  N r .  8 .  Be i  Sc ha de ns ers a t za ns prüc he n  n ach  dem Prod uk tha f t ung sg es e t z  g e l t e n  d ie  g e se t z l i c he n  
Ver j ä h ru ng s vorsc h r i f t e n .  
 
X I I .  Ger i ch t ss t an d  u nd  an we nd bar es  Re ch t  
1 .  A l le i n ig e r  G er i ch t ss t an d  i s t ,  wen n  d e r  Bes t e l le r  Ka u fma nn  i s t ,  be i  a l l en  a us  dem Ver t r ag s ve rhä l t n i s  u nm i t t e lba r  od er  m i t t e lb a r  s i c h  
e rg ebe nd en  S t re i t i g k e i t en  de r  S i t z  d es  L ie f e re rs .  Der  L ie f e re r  i s t  j ed oc h  au ch  be r ec h t ig t ,  am S i t z  d es  Bes t e l le r s  zu  k lag e n .  
2 .  Fü r  d ie  Re ch ts be z ie hu ng en  im  Z usamm en ha ng  m i t  d ies em Ver t rag  g i l t  d eu t sc hes  m ate r i e l l es  Rec h t  u n te r  Au ssch luss  de s  Über e ink omm ens  
d e r  Ver e in te n  Na t io ne n  ü ber  Ver t r äg e  ü ber  de n  in t e rn a t io na len  W arenk au f  ( C ISG) .  
 
X I I I :  Ve rb in d l i chk e i t  d es  Ver t r ag es  
Der  Ver t r ag  b le ib t  a uc h  b e i  r ec h t l i ch e r  Un wi r k samk e i t  e in ze lne r  Be s t imm ung en  i n  s e ine n  ü b r ige n  T e i le n  ve r b in d l i c h .  Das  g i l t  n i c h t ,  we n n  das  
F es t ha l t en  a n  d em Ver t r ag  e i ne  un zumut bar e  Här te  f ü r  e i ne  Par t e i  d a rs te l l e n  wür de .  
  


